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De voerwinst van €79 over het laatste jaar is niet slecht. Gelet op 
de huidige situatie zal 2011 echter geen goed jaar worden.

HISTORISCH HOGE VOERPRIJZEN ZETTEN HET RENDEMENT OP VARKENSBEDRIJVEN 

STEVIG ONDER DRUK. DE VOERWINSTEN DAALDEN FLINK DE AFGELOPEN 12 MAANDEN.

Tekorten lopen fors op dit jaar
OVER de laatste 12 maan-

den lag de voerwinst op 
zeugenbedrijven op €420 per 
zeug. Over de periode juli 
2010 - juni 2011 draaiden 
vleesvarkenshouders een voer-
winst van €79 per gemiddeld 
aanwezig vleesvarken. Dat 
blijkt uit de jongste Agrovision-
cijfers. 

Een voerwinst van €79 per 
plaats lijkt redelijk, maar gelet 
op de verdiensten in de eerste 
zes maanden van dit jaar is de 
situatie een stuk minder roos-
kleurig. Het afgelopen halfjaar 
lag de voerwinst op zo’n €60. 
Ook voor de tweede helft van 
het jaar zijn de vooruitzichten 
niet goed. Vooral zeugenhou-
ders teren nu flink in. In juli en 
augustus komt de voerwinst 
niet boven de €300 op veel be-
drijven. Een gemiddelde voer-
winst van rond de €400 dit jaar 
ligt in het verschiet. Daarmee 
is 2011 een prijsdal voor zeu-
genhouders.

In de vleesvarkenshouderij 
zal de voerwinst dit jaar ook 
niet snel op het langjarig ge-
middelde van €80 per plaats 
komen. Daarvoor is de achter-
stand te groot. Wel zullen zak-
kende voerprijzen, goedkope 
biggen en redelijke vleesprij-
zen de voerwinst naar ver-
wachting een klein duwtje ge-
ven. Een voerwinst van rond 
de €70 is dan realistisch.

Oorzaak van alle ellende is de 
hoge voerprijs. Over de laatste 

12 maanden lagen de netto-
voerkosten per kilo groei op 
€0,67. Dit is €0,09 meer dan in 
2010. Zeugenhouders hebben 
nu ruim €50 per zeug hogere 
voerkosten dan vorig jaar. De 
voerprijzen zakken nu, maar 
veel verlichting geeft dat niet. 
Naar verwachting zal de prijs 
de komende tijd niet meer dan 
€1,50 per 100 kilo zakken.

Flink liquiditeitsdal
Vooral in de zeugenhouderij 
kampen veel ondernemers met 
een flink liquiditeitstekort. 
Zeugenhouders leggen per big 
€10 toe, terwijl de aflossingen 
al stilstaan. Dat doet pijn. Ze-
ker op de bedrijven waar de 
laatste jaren fors is geïnves-
teerd in nieuwe stallen. 

Om de problemen het hoofd 
te bieden is het volgens be-
drijfsadviseur Erik van der Hij-
den erg belangrijk om een dui-
delijk plan en een goed verhaal 
te hebben. Dat maakt het een 
stuk makkelijker om de bank 
mee te krijgen bij het oplossen 
van problemen. Een liquidi-
teitsbegroting is daarbij een 
goed instrument. „Een eenvou-
dig overzicht met de maande-
lijkse inkomsten en uitgaven 
helpt om problemen snel te 
signaleren”, aldus Van der 
Hijden.

Vanwege de moeilijke situatie 
in de varkenshouderij loopt het 
aantal dieren iets terug. Het 
aantal inseminaties blijft mo-
menteel 7 procent achter bij 
vorig jaar. Dit betreft vooral de 

kleinere bedrijven. Voor grote 
bedrijven is stoppen vaak geen 
alternatief. Er rust vaak nog 
een flinke schuld op het be-
drijf, dat bovendien niet of 
nauwelijks verkoopbaar is.

Vleesvarkens weer negatief
De opbrengstprijs van vleesvar-
kens was in de eerste helft van 
2011 €1,43 per kilo geslacht-
gewicht. Dit is €0,10 meer dan 
in 2010, maar nog onvoldoen-
de om de sterk gestegen voer-
kosten te compenseren. 

Wel profiteren vleesvarkens-
houders de laatste maanden 
van sterk gedaalde biggenprij-
zen. Deze maand zal de voer-
winst daardoor op €100 uitko-
men. In de komende maanden 
zal de voerwinst weer een stuk 
lager liggen. Traditioneel lo-
pen de opbrengstprijzen in de 
tweede helft van het jaar flink 
terug. Samen met biggenprij-
zen die weer aantrekken zorgt 
dat voor slechtere voerwinsten. 

Vleesvarkenshouders zitten 
inmiddels in het vierde jaar 
met benedengemiddelde voer-
winsten. De druk op deze be-
drijven wordt daardoor steeds 
groter. Financiële ruimte om 
het bedrijf te ontwikkelen is er 
vaak niet. De schaalvergroting 
blijft dan ook flink achter bij de 
zeugenhouders. Een gemid-
deld vleesvarkensbedrijf telt 
1.865 plaatsen. Het aantal zeu-
gen per vermeerderingsbedrijf 
bedraagt ruim 400.■
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Duur voer is de belangrijkste oorzaak van de slechte verdiensten. 
Voerkosten van €0,73 per kilo groei zijn uitzonderlijk hoog.

1. Opleving bij vleesvarkens blijft uit 
resultaten 2010 en cijfers juli 2010 - juni 2011, bedragen in €
 periode 2010 ’10-’11
 biggenprijs 41,61 39,45

 opbrengst per kg geslacht-gewicht 1,327 1,396

 pakketprijs krachtvoer per 100 kg 23,04 26,64

 prijs bijproducten per 100 EW 13,89 16,86

 nettovoerkosten per kg groei 0,58 0,67

 voerkosten per gav 168 194

 voerwinst per gav* 79 79

* gemiddeld aanwezig vleesvarken  bron: Agrovision

2. Duur voer zorgt voor lagere voerwinst per zeug
resultaten 2010 en cijfers juli 2010 - juni 2011, bedragen in €
 periode 2010 ’10-’11
 opbrengst big 40,74 38,73

 prijs biggenvoer per 100 kg 34,57 38,59

 prijs zeugenvoer per 100 kg 22,98 26,49

 biggenvoerkosten per kg groei 0,42 0,46

 voerkosten per zeug 284 322

 biggenvoerkosten per zeug 266 293

 voerwinst per zeug 535 420

bron: Agrovision

In de periode juli 2010 - juni 2011 lag de voerwinst op €420 per 
zeug. Dat is €80 onder het langjarig gemiddelde.


